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E jornalista e pivot do Econdmico TV e possui mais de 12 anos de experiéncia em jornalismo
econdmico, tendo ja passado pela imprensa e radio.

Como docente da cadeira de Pitching no Programa Avancado de Gestdo de Inovacédo e
Empreendedorismo da Universidade Catdlica Portuguesa tem acompanhado diversos

empresarios e empreendedores no desenvolvimento de competéncias de comunicacdo ao

longo dos seus projetos e perante os varios agentes econdmicos. E licenciada em

Jornalismo e completou o seu MBA no The Lisbon MBA.

Porqué este curso?

Este curso vai permitir que cative em poucos minutos, comunicando com sucesso a sua ideia ou projeto de forma

objetiva, sucinta e apelativa. Comunicar ideias através de um discurso curto e apelativo é uma competéncia cada

vez mais valorizada em qualquer profissdo. Este curso foi desenvolvido para melhorar as competéncias de

comunicacdo, dando-lhe ferramentas para que possa construir um pitch com impacto.

Passo a passo e com exemplos claros, ird perceber quais os elementos-chave de um discurso eficaz, estruturado e

direcionado em funcdo do tipo de pitch, dos objetivos e interlocutores.

O que vai aprender?

v

Clarificar o objetivo, a importancia e o impacto de
um bom pitch

Estruturar um pitch de acordo com o tema do
projeto e com a audiéncia a quem se destina

Extrair, do plano de negdcios ou de outro
documento de suporte ao projeto, a informacao
essencial para o pitch

Identificar e selecionar o material de apoio mais
adequado ao seu pitch

Ajustar o pitch em funcdo dos objetivos a alcancar

Este curso inclui:
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114 minutos de video HD

Respostas do autor as duvidas dos alunos
Desafios lancados pelo autor aos alunos
Exercicios nos mddulos e uma avaliacao final
Anexos preparados pelo autor

Possibilidade de tirar e guardar apontamentos

Um certificado de realizacdo no final do curso

A quem se destina?

v

A todos os profissionais que procuram melhorar as
suas competéncias de comunicacao

A gestores e empreendedores que procurem obter
apoio para a concretizacdo de um projeto

A todos os profissionais com responsabilidades de
angariacao e retencao de parceiros, clientes e
colaboradores

Aos profissionais que exercam funcdes em areas
comerciais, de marketing ou comunicacdo e de
recursos humanos

A SABE online

Somos uma editora de cursos online.
Respondemos as necessidades mais atuais de
aprendizagem e valorizacdo pessoal. Os nossos
cursos tém um preco acessivel e sdo oferecidos
por profissionais com forte experiéncia.
Queremos tornar-nos o seu parceiro permanente
de aprendizagem.

Se ndo estiver satisfeito nas
primeiras 24 horas, devolvemos
o seu dinheiro.

Conteudos praticos.

Acesso permanente aos cursos.
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Estrutura do curso

Introducdo @ 4min

Médulo 1 - Um pitch, porqué? @ 24min
Capitulos: Introdu¢cdo do mddulo
O que é um pitch?
Um pitch para cada audiéncia
Revisitar o plano de negdcios
O que valorizar
Resumo do mddulo

Quiz
Desafio

Médulo 2 - Preparar o pitch @ 21min
Capitulos: Introducdo do médulo
Estruturar o pitch
Nove mandamentos de um bom pitch
Preparar a apresentacdo
Resumo do maddulo

Quiz
Desafio

Médulo 3 - Escolher os materiais de apoio @ 2Imin
Capitulos: Introdu¢cdo do mddulo

Que materiais?

Apresentacdo de suporte: conteudos

Um filme no pitch

Resumo do mdodulo

Quiz
Desafio

Médulo 4 - Um pitch para cada caso @ 18min
Capitulos: Introdu¢cdo do mddulo

Pitch de produto

Pitch de servico

E um pitch sobre si?

Resumo do mdédulo

Quiz
Desafio

Avaliacdo Final ® 20min

Conclusdo @ 5min

Anexos Exemplo de apresentacdo de suporte ao pitch
Orientacdes e dicas praticas para preparar e

executar diferentes tipos de pitch

preparacao do pitch

Conjunto de exemplos de ferramentas de analise e

Conheca as condicdes comerciais e saiba mais em http://sabe-online.com/courses/18

Contactos

Para mais informacdes ndo hesite em contactar-nos.
Onde estamos: Rua D. Luis I, 3, 32, 1200-149 Lisboa
Telefone: +351 213 900 903

VISA

Meios de pagamento

MasterCard
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Email: cliente@sabe-online.com

Se ndo estiver satisfeito nas Conteudos praticos.
primeiras 24 horas, devolvemos

o seu dinheiro.

Acesso permanente aos cursos.
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